FSCUELA DE ADMINISTRACION Y NEGOCIOS
Ingenieria en Gestion Comercial
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OBJETIVOS DE LA CARRERA

Carrera que proporciona una formacion integral y practica en el érea de
ventas y gestion comercial.

La formacion del futuro profesional estd orientada al cliente. Esto lo hace
capaz de agregar valor al proceso de venta, entregando un mejor servicio
y aportando a la vision estratégica del negocio. Los conocimientos y
habilidades desarrolladas e permiten ejercer funciones de liderazgo,
potenciando el trabajo en equipo. Las herramientas adquiridas seran claves
para su desarrollo y colaboracién hacia y con los niveles superiores de la
organizacion. Este profesional sera capaz de desarrollar, analizar y controlar
planes comerciales de la organizacion, aplicando técnicas basicas de
Administracion y herramientas tecnoldgicas de apoyo a la gestion.

Con la aprobacion del 4° semestre de la carrera, los alumnos podran optar
al titulo de Técnico en Administracién de Ventas, que los habilita para
acceder al mundo laboral.

MODALIDAD DE ENSENANZA

Semi Presencial PEV, Programa Ejecutivo Vespertino.

Este Programa brinda nuevas oportunidades de formacién a personas que
desean iniciar estudios y que quieren compatibilizarlos con su jornada de
trabajo, asi también a aquellos que necesitan mantenerse vigentes en su
area de especializacion. Impartido a través de una modalidad flexible, acorde
a las demandas geogréficas, de especializacion y tiempo de sus estudiantes,
el PEV permite al alumno conciliar su jornada laboral con la asistencia a
clases.
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La modalidad de ensefianza PEV implementa el modelo educativo basado
en competencias laborales definido por DuocUC a partir de un modelo
pedagégico, tecnoldgico y de gestion especialmente disefiado.

Quienes cursan este Programa participan activamente en ambientes
presenciales y virtuales que posibilitan el logro de las competencias
requeridas por el mundo laboral.

Para estos efectos, el alumno dispone de diversos recursos de apoyo que
facilitan y orientan su estudio, tales como: un tutor virtual, una planificacion
del periodo académico y un set de actividades on-line sobre una plataforma
tecnoldgica que le permite una comunicacion con su profesor, tutor y
compafieros de estudio.

COMPETENCIAS TRANSVERSALES

El curriculo de la carrera se complementa con un plan de formacion general,
que desarrolla en los alumnos un conjunto de competencias bésicas,
habilitantes y de empleabilidad, de acuerdo a estandares preestablecidos:
- Uso bésico de tecnologias de la informacion.

- Comunicacion funcional en inglés.

- Etica y trabajo en equipo.

- Comunicacion oral y escrita en espafol.

- Razonamiento ldgico matematico.

- Apresto laboral.

- Emprendimiento e innovacion.
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CAMPO LABORAL

El Ingeniero en Gestion Comercial podré desempefarse en todo tipo de
empresa y organizacion tanto publica como privada estando capacitado
para desempefarse a nivel ejecutivo en el area comercial, podréa trabajar
directamente en los procesos de ventas de cualquier tipo o clase de venta,
asumiendo cargos de alta responsabilidad.

También podra desarrollar las actividades profesionales que le permitan
formary liderar su propio negocio.

CONDICIONES VOCACIONALES DEL POSTULANTE

- El estudiante interesado en esta carrera debe poseer:

- Orientacion al cliente.

- Orientacién al logro y a la superacién de obstéculos.

- Habilidad para trabajar y liderar equipos de trabajo.

- Un gran interés por el mundo de los negocios y querer integrarse a alguna
empresa o desarrollar la propia.

- Alta capacidad de organizacién y autogestion.

REQUISITOS DE INGRESO
- Licencia de Educacién Media.
- Certificado concentracion de notas de Educacion Media.

EL PERFIL DE EGRESO Y LAS COMPETENCIAS LABORALES DE LA CARRERA ESTAN PUBLICADOS EN EL SITIO WEB INSTITUCIONAL.
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EXAMEN
DE TITULO

. Asignaturas Escuela Asignaturas Institucionales Certificaciones

DURACION TITULO SALIDA INTERMEDIA MODALIDAD DE ENSENANZA

8 Semestres Ingeniero en Gestion Comercial Opcion salida intermedia aTécnico en Administracion
de Ventas, previa aprobacion de Taller de Apresto
Laboral, de Practica Profesional, certificacion Licencia

Conducir Clase B o C y Examen de Titulo.

Semi Presencial:
Programa Ejecutivo Vespertino (PEV).

Nota: Esta malla curricular podra tener modificaciones por razones de
actualizacion de d , A d la secuencia semestral

y, a
pero no los requisitos de las asignaturas.

www.duoc.c




